
Unternehmensverkauf &
externe Nachfolgeplanung
Unternehmenszukunft optimal gestalten
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UNSERE LEISTUNGEN
Was wir für Sie tun.

Innovativer Verkaufsprozess
mit Marktwertermittlung auf Basis realer
Interessenten bei besonderem Schutz der Ver-
traulichkeit

Cadenberg-SWOT-Analyse
zur frühzeitigen Entwicklung einer 
individuellen Verkaufsstrategie

Integrierte Beratung
durch spezialisierte Juristen, Steuerberater
und Betriebswirte

Systematische, anonymisierte Käufersuche
mittels Großdatenbanken, Käuferplattformen 
sowie individueller Recherche und Netzwerk-
ansprache

Proaktiver Due Dilligence Prozess
mit frühzeitiger Einbindung und Verhandlung 
des Kaufvertrags zur Prozessbeschleunigung

Verkaufsoptimierende Maßnahmen
zur Erhöhung des Unternehmenswerts
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IHRE VORTEILE
Wie Sie von unseren Leistungen profitieren.

Prozess- und
Wertoptimierung

durch rechtlich, steuerlich
 und wirtschaftlich integrierte

Beratung von Beginn an 

Transparente 
Markteinschätzung

durch Einholung realer 
Angebote bei Wahrung

Ihrer Anonymität

Individuelle
Interessenvertretung

durch unabhängige, 
ausschließlich Ihnen 

verantwortliche Berater
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IHR NUTZEN
Welchen Mehrwert Sie haben.

Spezialisten als Ansprechpartner 
von Beginn an - wirtschaftlich, 
steuerlich und rechtlich

Frühzeitige, reale Preisangebote von 
Interessenten bei Wahrung Ihrer 
Anonymität

Systematische Maximierung Ihres 
Verkaufserfolgs

Beschleunigter Verkaufsprozess und 
reduzierter Verhandlungsaufwand
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UNSER SELBSTVERSTÄNDNIS
Dafür steht Cadenberg.

Ihr Nachfolgeprojekt ist so individuell und facettenreich wie Sie. Wir hören zu, schauen hin, fragen nach - bis 
wir Ihr Unternehmen und Ihre Ziele voll verstehen. Auf dieser Basis bieten wir eine nachhaltige und ehrliche 
Beratungs-Partnerschaft, die voraus denkt, ohne sich aufzudrängen, und die Probleme löst, ohne sie hin- und 
her zu wälzen.

Ihr Lebenswerk in neue Hände zu übergeben, ist eine hochsensible und individuelle Aufgabe. Wir stehen als 
verlässliche Berater an Ihrer Seite und vertreten ausschließlich Ihre Interessen. Vertrauen und Wertschätzung 
sind die Grundlage unserer Zusammenarbeit.

Ab Beginn des Projekts werden erfahrene Betriebswirte, Rechtsanwälte und Steuerberater eingebunden – so 
bieten wir eine integrierte, lösungsorientierte und praktische Beratung auf exzellenter fachlicher Basis. 
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